
 

 

●そもそも“ウソ”って何？ 

●表情やしぐさでわかる相手の心理 

●相手が信頼に値するのか見抜く 

●矛盾を見抜く質問法 

●取り調べ現場でウソを見抜いた経験談 

●詐欺をする人・・・その特徴とは 

●騙されないために注意すべきポイント 等 

 元刑事が教える 人を見抜くテクニック！ 

 

 
 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

    

 

 

 

 

                             

 

 

※ご記入いただいた個人情報は適切に管理するとともに、本セミナー開催の目的にのみ使用いたします。 
 

事 業 所 名  住 所  

電 話 番 号  ＦＡＸ番号  

受 講 者 名  受 講 者 名  

●㈱Clearwoods クリアウッド 代表取締役 

 究極のコミュニケーションコンサルタント 
 

警察の元警部。 

主に知能・経済犯担当の刑事を約 20 年経験。選挙

違反、贈収賄、大型詐欺、横領、殺人事件など多

数の事件捜査に従事。刑事約 20 年の経験の中で政

治家、詐欺師、横領犯、銀行幹部や行員など多種

多様な人物の取り調べや事情聴取を行い、人間心

理やウソの見抜き方を体得。独立後は刑事時代に

培った知識、スキルをビジネスで役立てるため「ウ

ソの見抜き方」をテーマとしたセミナーを開催。

約８ヶ月で延べ 600 名以上を集客。 

現在も様々な団体、企業から講演依頼を受け、安

心・安全にビジネスを発展させることをミッショ

ンに活動している。 

新津商工会議所 行                         平成 26 年  月  日 

  

【講師】 
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ゆ き

匡
ま さ

氏 

12/19 受講申込書（このままＦＡＸ送信してください）  ＦＡＸ：0250-25-2332  

★取引の現場、説得・交渉の際に必ず役に立ちます!新米刑事の気分で受講ください 

 相手の言葉を簡単に信じたり、甘い言葉に乗ってしまって取引を後悔したことはありませんか？ 

本講座ではビジネスの現場において、相手が本当に信頼に値するのかどうか、ウソをついていないかど

うか確認する手法を、人間心理やしぐさを通して元刑事の講師がお話しいたします。日常でも役に立つ

この講座、是非奮ってご参加ください。 


